Manual para elaborar tu pitch deck

Reto Zapopan décimo quinta generacion




tGracias por aplicar a
la décimo quinta
generacion de

Reto Zapopan!

Este manual estd disenado para

guiarte en la elaboracion de tu pitch
deck.

IMPORTANTE: Esta presentacion es simplemente una guia
que puedes tomar como inspiracion, pero debes tomar en
cuenta que tu propio documento deberd incluir, con un
maximo de 10 diapositivas, la siguiente informacion:

e Problema

e Solucién

 Modelo de negocio (si aplica)

e Mercado potencial

e Equipo y validaciones (si aplica)

* Proyecciones de crecimiento (exclusivo para la etapa
de aceleracion)
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:Qué es un pitch deck?

Un pitch deck es tu mejor aliado para mostrar tus ideas y
proyectos. Es una presentacion en formato de diapositivas que
permite contar la historia de tu proyecto de manera claray
atractiva, con el objetivo de captar la atencion e interés de
potenciales inversores, socios o colaboradores. Un pitch deck
efectivo debe ser visualmente atractivo y contar una historia
que conecte emocionalmente con tu audiencia.
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Problema a resolver/ oportunidad identificada

Recomendacion:
Incluye datos clave para
validar la relevancia de
tu propuestaq, Resalta los problemas, desafios
respaldada por fuentes @ U oportunidades que identificas
fidedignas, que enfrenta la industria/

comprobables y persona usuaria
actuales. Esto Incluye datos de fuentes

demostrard tu fidedignas que son relevantes
conocimiento de la para tu propuesta y

industria o sector al que proporciona contexto ala o el
pertenece tu proyecto. evaluador
AsegUrate de que los @ Tendencia o necesidad que
datos sean impulsa tu proyecto. Enfatiza en
la importancia de encontrar
una solucion

Q.

comprobables y sean
relevantes.
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01 EL PROBLEMA

7107 -1 )38 40%

mds demanda agricultores operando produccién perdida
alimentaria en 2025 sin datos en tiempo real por ineficiencia

ﬁ El 80% de los pequenos agricultores en LATAM opera sin tecnologia,
enfrentando pérdidas de hasta 40% en sus cosechas cada ciclo.




2 Descripcion del proyecto/solucién

NOTA: Tener un logotipo y
slogan no es obligatorio.
Incluyelos en caso de que
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EJEMPLO

Sensores loT + IA
para el agricultor
moderno

Monitoreo en tiempo real

Humedad, nutrientes y temperatura del suelo

App intuitiva

Sin conocimientos técnicos requeridos

Sensores de bajo costo

Accesible para pequena y mediana escala



3 Modelo de negocios

NOTA: Si estds en etapa de
incubacioén y no cuentas
informacién exacta en este
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03 MODELO DE NEGOCIOS

B2B & B2G

Ventas institucionales

Cooperativas, ONGs, gobierno




4 Propuestade valor

Recomendacion:
Destaca lo que hace
Unico a tu proyecto y

como resuelve el

problema o aborda la
oportunidad
identificada, con un
enfoque en los
beneficios clave para
tu puUblico objetivo.
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04 PROPUESTA DE VALOR

Competencia v FarmWise

X Costosa y compleja v Accesible desde $50 USD
X Disenada para grandes empresas VS v/ Para pequena y mediana escala
X Dificil de instalar v/ Facil de instalar — sin técnicos

X Sin soporte en LATAM v/ Adaptada al contexto LATAM




5 Mercado potencial

NOTA: Describe a tu publico

objetivo de manera detallada.
(Cudles son sus intereses,
necesidades y habitos de

consumo? ;Qué tan grande es el RETO Zapopanft
B \“/

mercado a nivel nacional/global? ZAPOPAN
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05 MERCADO POTENCIAL m

1.6M 10M+ $1B+

Unidades agricolas en México Agricultores en LATAM Valor del mercado objetivo

Gobiernos rurales



Recuerda que los equipos
deben estar conformados
por +2 integrantes.
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06 EQUIPO

Angela Garcia Javier Morales

Co-fundadora Co-fundador & Dev



] Proyecciones de crecimiento

NOTA: Esta diapositiva se

tiene que realizar
exclusivamente por los
equipos que aplicardn a A

la etapa de aceleracién. ? ETo Zapopar\lg
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07 PROYECCIONES DE CRECIMIENTO

Mes 1-3

Piloto con 50 agricultores en Jalisco

Mes 4-6

Alianza con 2 cooperativas

Mes 7-9

Expansion a Guanajuato y
Michoacan

Mes 10-12

800 usuarios activos +50%
crecimiento




Para finalizar...

(Necesitas mads inspiracion para preparar tu pitch deck?

Visita las siguientes ligas donde podrdas consultar mas ejemplos de
pitch deck, asi como consejos a la hora de elaborar uno.

STARTUFEABLE

Pitch Decle Database

Repositorio de presentaciones de startups que levantaron capltal exitczamente
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Pitch Deck Database

Pitch Deck: Qué es, Para qué Sirve y 31 Mejores Ejemplos

Obten inspiracien Pitch Deck Database Presentaciones de startups que levantaron

CQue es un Pitch Deck y para que sirve. Aprende como crear uno y cautivar ) \ , ,
capital exitosamente en LatAm +100 Ejemplos de Pitch. ..

inversionistas. 31 ejemplos exitosos. Incluye plantilla. Ingresa aqui.
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https://protect.checkpoint.com/v2/r01/___https://startupeable.com/pitch-deck/___.YzJ1OmF5dW50YW1pZW50b3phcG9wYW4xOmM6Zzo2OTMyZGMxMTIxMThmODY0ZTQ0NTI4YWMxOGJmNzY2OTo3OjJjY2M6YmJjYWIzMmU2NGY1MzA3MjI1N2QyODlhN2U5MmVhNjdjYjRmYmM4Nzg5MDkzM2RmYTc2MDBmZWEwZTkwOWI0NzpwOlQ6Rg
https://protect.checkpoint.com/v2/r01/___https://startupeable.com/pitch-deck-database___.YzJ1OmF5dW50YW1pZW50b3phcG9wYW4xOmM6Zzo2OTMyZGMxMTIxMThmODY0ZTQ0NTI4YWMxOGJmNzY2OTo3OmM5YzI6MWEzMGRjMjVlZTA4NmM2ZjViOTQ5YjYxMGIzMWI4ZGJjOWUwMjA3MGEzZTM0NWRmMGQ1OGQ5Y2U3MTk3ODE3ODpwOlQ6Rg

Para finalizar...
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alexa.preciado@zapopan.gob.mx

eduardo.montes@zapopan.gob.mx
Ly
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